@ La mission
IMMOBILIER

propose METHODOLOGIE D'UN
une sensibilisation a ... PROJET D'INVESTISSEMENT
IMMOBILIER

Pourquoi ? Comment ?

Connaitre le process immobilier pour : Sur une 1/2 journée :
e anticiper les étapes e Fresque d'un projet immobilier
e préparer les actions e Echanges sur votre projet immobilier et vos besoins
e éviter de subir son projet e Elaboration en commun d'un planning opérationnel pour votre projet
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1. Strategie NEUAY

« Définition partagée et .
argumentée des besoins 2. Programme 3. Conception 4. Travaux

¢ Faisabilités du projet

e Anticipation des
évolutions (Adaptation -
Extension - Cession)

5. Exploitation

Quelle offre ?

Quelle organisation ?
Quelles ressources ?
Quel climat ?

Quel scénario ?

2030 ou 2070 ?

e Un Cadre Réglementaire et Technique
¢ Stabilité des process, MAIS évolution des montages
¢ Innovation des techniques, MAIS contrainte des régles de la Commande Publique

Contact

Erkan CIFTCI
erkan.ciftci@mapes-pdlLfr

investissements@mapes-pdL.fr
www.mapes-pdlfr
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